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Para mi significa union, apoyo y crecimiento,
ya que al ser una comunidad solo de mujeres,
lo que no aprendes de una lo aprendes de
otra y eso mismo te ayuda a desarrollar
habilidades que desconocias, pero sobre todo
logras tener un crecimiento personal y
profesional que a largo plazo trae grandes
satisfacciones.

; QUIEN ERES?

Soy Lic en Administracién de Empresas de profesion, mama
y esposa, soy una persona muy entusiasta y alegre, pero
sobretodo con mucha ambicidn de crecer tanto profesional
como personalmente.

¢A QUE TE DEDICAS?

Actualmente represento JINSEIJEWELRY, joyeriay accesorios
100% hechos en Mexico, elaborados a mano por artesanas
del Estado de Michoacan

¢GOMO CONTRIBUYES A TU SOCIEDAD?

Considero que mi contribucién a la sociedad es dar a
conocer el extraordinario trabajo que nuestras artesanas
mexicanas realizan y que su labor sea reconocido y valorado
en todo el mundo, de esta manera también ayudamos a
crear empleos para que logren generar ingresos para sus
hogares y sus familias.

Primero que nada, yo creo que necesitas tener esas ganas
de hacerlo crecer pero sobretodo de hacerlo grande, creo
gue una buena actitud es la carta de presentacién que
debemos darle a nuestro negocio, creer y confiar en el,
siempre y en todo momento, disfrutar lo que haces,
simplemente amar tu trabajo.
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FATTO A MAND

En @fatto_a_mano.mx
creamos y diselamos accesorios completamente

personalizados; joyeria, chamarras y bolsos super
trendy. Todosnuestros productos son handmade

y elaborados con material de la mejor calidad,
principalmente con laminado de oro 14k y acero

inoxidable.
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CURSO EXCEL E-LEARNING
LAS BASES QUE DEBO CONOCER
Curso grabado en video con seccion

Capacitando gente por Méxica de preguntas y ejercicios practicos.

PULSA EL CUPON

Tenemos las mejores opciones de Trajes de Bafio para toda la
familia. Todos nuestros Trajes de Bafio son hechos en México
para cuerpos mexicanos. Con nosotros encontrards ademas
una gran variedad de complementos como: Salidas de playa,
pareos, lentes, sandalias, bolsas, sombreros y mucho mas.

Paquetes Septiembre:

« Tratamiento de Luz Pulsada Intensa
« Reduce-Reafirma-Moldea

- Rejivenecimiento Facial

« Relajate con nosotros

- Micropigmentacién

« Manicure/Pedicure



https://www.instagram.com/invites/contact/?i=14cutol42sbet&utm_content=mrxgce8
https://www.facebook.com/valospasantamonica
https://www.edujam.com.mx/excel-las-bases-que-debo-conocer
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diferenciarte de
la competencia

Saber diferenciarse de la competencia es una de las claves del éxito
para un negocio creativo. Nosotras, artesanas y emprendedoras
creativas, somos precisamente estos comercios donde van a acudir
los amantes de productos Unicos.

¢Entonces, cémo asegurarlo para que vengan a buscarte a ti,
tus productos y creaciones?

ATENCION PERSONALIZAD AL CLIENTE

Sobre todo es la atencién personalizada. jEn todo! El cliente tiene que
sentir que las soluciones que ti como emprendedora y artesana vas a
dar, son solo para él. Se tiene que ver como tu cliente VIP en todos los
sentidos.

iEs lo que m3s te diferencia de tu competencia!

Otra gran manera de diferenciarte de tus competidores es utilizar tu
personalidad, tus emociones, tu vision del mundo, tu historia para
atraer a todos aquellos clientes que querran encargar un cuaderno,

o un album, o un vestido o lo que tu haces, a T, y no a tu competidor.

COMUNICACION CON TU PUBLICO OBJETIVO

Comunicate con tus clientes potenciales y existentes. Si tienes una
pdgina web, en el apartado “Sobre mi” escribe sobre tus valores, sobre
tus prioridades en vida y en negocio. jHazlo ahora mismo!

SE CERCANA A TUS CLIENTES

iRecuerda!: “La gente compra a la gente”.
Cuenta a tus clientes sobre lo que pasa “detrds de cdmaras”.

Esto no significa exponer todos los detalles de tu vida privada. Pero es
normal cuando a la gente les interesa como va tu proceso de creacion
de tus productos, que hobbys tienes, que libros te gusta leer. Porque asi
también es como se pueden transmitir ideas y consejos para tus
clientes (y no sdlo sobre tus productos y tu negocio). Y asi es como se
establece la confianza en ti, como persona y como emprendedora.



MODULO IX

» Aprenderds a comunicarte de manera
asertiva y a transmitir de forma verbal y no
verbal un mensaje que conecte con los tuyos.

* Vas a influir en el comportamiento de los
demads por medio del uso estratégico de tu
lenguaje corporal y palabras.
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